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Mit Vertrauen zum Erfolg

sthaus(ﬁnmpany Dortmund: Vermarktungsqualitat durch fundierte Kenntnisse

Die ZinshausCompany Dort-
mund blickt auf erfolgreiche
Monate zuriick. Die Vermitt-
lungsleistung summiert sich
fiir den Zeitraum Dezember
2010 bis Dezember 2011 auf
itber 50 000 m2 Wohn- und Ge-
schiftsflache, wobei die
Wohnflachenanteile deutlich
dominieren.

Die Anzahl der vermittelten
Einheiten belduft sich auf gut
700. ,Das ist ein klares Indiz
fir die Akzeptanz unserer Ar-
beit”, so Kevin Hamann, Im-
mobilienkaufmann, der sich
schwerpunktméfig um die
Vermittlung des klassischen
Investments kimmert. Die
hier betreuten Kunden sind in
der Regel Mehrfacheigentii-
mer, die ihr Portfolio weiter
aushauen mochten.

Grundlage fiir eine erfolg-
reiche Vermarktung ist die
exakte Dokumentation des
aktuellen Zustands der jewei-
ligen Immobilie. ,Alle we-
sentlichen Faktoren, wie bau-
liche Gegebenheiten, ein et-
waiger Sanierungsbedarf, so-
wie die Grundriss-, Standort-
und Vertragssituation, wer-
den durch unsere Mitarbeiter
liickenlos erfasst”, erliutern
Erhard Reichel und Alf Baka-
lorz, Griinder der Zinshaus-
Company.

Realistische Einschatzung

Die realistische Einschitzung
des aktuellen Marktwertes ist
fir die Kunden von grofiter
Bedeutung, die lokale Pri-
senz bildet die Grundlage die-
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Erhard Reichel (li.) und Alf Bakalorz.

ser Beurteilung. Die Beriick-
sichtigung von Daten bereits
vermittelter Objekte bringt
die Einschéitzung auf den
Punkt. Mit dieser Markttrans-
parenz treffen die Experten
den Marktwert recht genau.
»Da wir die Vergleichsobjekte
zum groRBen Teil selbst ver-
marktet haben, benétigen wir

Kevin Hamann

keine Daten aus irgendwel-
chen Erhebungen, die die
Marktsituation ohnehin nur
sehr schwammig widerspie-
geln. Somit haben wir ein
ausgezeichnetes Tool zur Ver-
fiigung”, so Hamann,

Uberregional tatig

Je nach GroBenordnung der
Objekte sind die Experten
aber auch iiberregional tiitig.
So konnten zuletzt in Diiren
bei Aachen eine Wohnanlage

‘mit 278 Wohneinheiten, in

Briihl bei Kéln eine Wohnan-
lage mit 79 Wohneinheiten
und in Bonn eine Wohnanla-
ge mit 60 Einheiten erfolg-
reich vermittelt werden. ,Das
macht uns stolz, zeigt es doch
die grofle Alkzeptanz am
Markt“, so Bakalorz und Rei-
chel weiter. Die langjihrige
Erfahrung in der Immobilien-
wirtschaft und die Anstellung
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von ausgebildeten Immobi-
lienkaufleuten sichern den
Erfolg der ZinshausCompany.

Fachkompetenz

~Wir setzen auf Kompetenz
durch Fachwissen, bei uns zu
arbeiten macht sehr viel Spaf
und das Team ergiinzt sich an
vielen Stellen, so kiinnen
auch problematische Fille ge-
lést werden", erlautert Kevin
Hamann, der sich noch einige
Kollegen wiinschen wiirde,
die er in den Erfolg fithren
kann.
Fir Immobilieneigentiimer zihlen
Fakten, diese liefert die Zinshaus-
Company Tag fir Tag. In der neu-
en Unternehmensbroschiire erfah-
ren Interessierte weitere Details.
Angefordert werden kann diese
unter Dortmund@zinshauscom-
pany.com.
www.zinshauscompany.com
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TOP-Investment in Essen, Siidviertel
| 71 Biiro- und Geschéftshaus plus 8-Familien-

‘=i 7 haus in bester Lage von Essen. Baujahr 1962,
A sehr guter Zustand, Nettomiete p.a.162.000
<71 €. KP 2.050.000 €

E . W | 2zgl. 3,57 % Courtage.
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